附件一  以色列参展企业名单
1. 企业名称：谢克尔秤（Shekel Scales Ltd）
网站：www.Shekelonline.com
企业概况和特点介绍：

谢克尔秤是全球领先的创新型精密称重仪器制造商和开发商
技术描述（主要产品/服务）：

为医疗器械行业提供硬件和软件的原始设备制造和现行解决方案
营销战略：

销售分为面向国际合作对象直接销售OEM解决方案以及通过销售网络向医疗行业出售产品；与跨国公司合作研发；其他细节可另行提供
符合所拟标准的参展企业介绍：

谢克尔秤连续保持将营业额的10%投入到研发之中。我们拥有创新技术，希望找到中方合作伙伴满足目前和未来的产品开发，我们也在寻求中国市场的经销商。

合作公司类型：
1销售商 2为医院提供软件的公司 3提供带有蓝牙通讯的便携打印机和显示器的公司 
4 农产品称重行业的合作伙伴 5 开发新的称重应用领域的合作伙伴 6与中国政府有良好合作的企业 7多氯联苯(PCBs）供应商，能够提供优质少量的软件承包商

对接企业要求：

1与政府关系良好   2行业知名，有客户群   3财力充足
2. 企业名称：移动龙卷风（Mobile Tornado）
网站：www.mobiletornado.com
企业概况和特点介绍：

移动龙卷风是面向HLS和服务供应商的即时通讯方案提供商。
技术描述（主要产品/服务）：

互联网协议电话和安全
营销战略：

对于服务供应市场，通过VAR渠道工作或者直接提供VAD平台。对于HLS市场，与每家实体达成安全协议条款而后选择合适的渠道。
符合所拟标准的参展企业介绍：无

3. 企业名称：eDealya（eDealya）
网站：www.e-dealya.com
企业概况和特点介绍：

eDealya帮助营销者利用社会属性发现并获得相关的目标人群。以此，我们为手机营销活动带来前所未有的成效。我们与开发商和营销者合作，力图解决手机广告体系内两大难题：第一，开发商（特别是安卓一类）很难将其应用套现；第二，广告商很难达到广告活动的关键业绩指标。因为手机指标与其他广告回波系统（检索，网络，社交）相比最低，我们利用社会化讯号和其他数据点开发了匿名设备配置文件。我们用演算法为每一位广告商量身定制并找到广告活动对应的目标人群。一旦我们从数据库提取到对应配置，我们利用实时竞价对其叫价。当我们只针对一种印象进行叫价时，我们利用叫价策略保证相应印象的成功获得。我们在合适的时间针对合适的人群提供了对应的广告，因此我们的成功远高于现行行业基准。
技术描述（主要产品/服务）：

eDealya的技术核心在于能基于社会话讯号对目标人群分类：静态讯号（如年龄、性别、收入等）和动态讯号（如计划旅行、即将过生日、返校和其他生活事件）。设备匹配过程如下：我们与安装了本公司软件开发工具包（SDK）的开发商合作，SDK提取社会身份并找到对应广告软件；不会影响用户体验；每一个软件都和其相关文件储存在本公司数据库中，不会保留个人信息。eDealya利用类似模型放大社会化讯号的功能，使广告商发掘更多未知的高质量用户资料。
营销战略：

与双方市场同时合作：开发商（多来自亚洲）：安装能与其他SDK或者开发商已有广告程序兼容的非侵入式SDK。-不影响用户体验。-不在软件内发布广告。-将顾客数据通过商业模式套现分享。广告商：-使用我们的存储系统广告商能应用针对性广告活动，购买高质量库存系统，提高投资回报。-量身定制，合理匹配。本公司于尼尔森公司（Nielsen）有着战略伙伴关系，帮助我们实时更新数据，高效利用其庞大顾客基础。
符合所拟标准的参展企业介绍：

本公司在亚洲市场发展势头强劲。我们将该MATIMOP项目视作寻找中国合作对象的难得契机，以期在中国拓展企业规模，不仅是在线广告科技前线，还有手机软件开发平台。

合作公司类型：

移动设备APP开发平台，寻找额外收益流的安卓系统APP研发团队
广告公司，移动广告机：希望通过提升广告针对性来优化投资
对接企业要求：

通过提升广告针对性，希望增加收益流的企业
4. 企业名称：N-SIP（N-SIP lTD）
网站：http://www.n-sip.com
企业概况和特点介绍：

N-SIP创建了一个跨平台网络协议电话（VoIP）库。除去用户界面和附属文件，整个库只有50KB！我们的产品设计初始就能通过无线连接在移动平台上使用，且非客制化的电脑程序库。它可以轻松成为浏览器插件，点击呼叫，或者嵌入应用程序中，如SIM互联网协议电话软件，或者嵌入车载娱乐系统、大规模多玩家在线游戏。
技术描述（主要产品/服务）：

N-SIP开发了跨平台互联网协议电话库存软件（该软件能嵌入其他软件或应用中）。该库存储空间极小，在耗电量和内存消耗方面比Skype和其他互联网协议电话更为高效。目前我们主要有两大产品：第一，面向企业的“点击通话”包——网站上增加一个按键，使访问者直接快速地联系企业有关人员，对与企业来说，这样的方式比1-800号码多50%。而且安装了“点击通话”的网站拥有更高的转换率。许多企业有替代网站的移动模式应用，N-SIP的软件可以安装到这些应用中。第二，一款能嵌入任何软件和应用的软件——包括能使用户匿名说话的交友软件、酒店或其他旅行应用也能安装一个通话按键（1-800号不适用于国际长途）或者其他满足用户交流的应用软件。另外，更多的产品和市场范围能获益于N-SIP的技术。我们要寻找的合作对象是VoIP库适用的，如：移动服务提供商，在VoIP应用方面合作；有线电视机顶盒生产商。
营销战略：

我们的主导战略是企业对企业电子商务模式（B2B）。我们展开了“点击通话”的营销活动，接下来是VoIP库的宣传。未来我们将开发更多产品，挖掘更多潜在市场份额。
符合所拟标准的参展企业介绍：

网站上现有的产品都是可出售或即将推出的。N-SIP还有有很多产品正处于研发阶段。我们拥有创新技术并提交了几项临时专利申请书。我们推出的几项产品都具有可行性因为它们都基于已投入使用的VoIP系统。我们已经联系了两位熟悉中国市场的专员。一位是居住香港多年的VoIP和手机行业的市场专员。另一位是在国内有多年经验的人员，曾帮助过西方企业进行多项商业谈判活动。他曾参与欧洲电厂制造商在中国的一项数百万交易。
5. 企业名称：以色列瑞赢公司（RADWIN LTD）
网站：http://www.radwin.com
企业概况和特点介绍：

以色列瑞赢（RADWIN）公司是6GHz以下频段无线点对点和点对多点解决方案的全球领先提供商。RADWIN的无线通信解决方案可以在高容量单一平台上传送语音、视频和数据业务。
技术描述（主要产品/服务）：

该系统融诸多尖端技术与包括多入多出（MIMO）和正交频分复用（OFDM）在内的干扰抑制技术于一身。这种经久耐用的解决方案可以在任何环境中无懈可击地可靠运行，并且安装和维护也极其简便。
营销战略：

RADWIN的解决方案是适用于各行各业各类应用的理想之选，已在140多个国家得到广泛部署。世界一流的电信运营商和服务提供商纷纷利用点对点和点对多点解决方案来实现回程链路和宽带接入应用。企业网络和各类专网则借助这些解决方案来提升网络容量，同时削减租用专线招致的经常性费用。此外，世界各地的公共安全机构也利用这种系统来传输录像监视系统的高清视频信号。
符合所拟标准的参展企业介绍：

RADWIN在中国市场已有4年，设有办公室，也有很多合作伙伴。

6. 企业名称：Leverate集团
网站：www.leverate.com
企业概况和特点介绍：

Leverate集团是一家金融技术强队。我们的团队由一群专注于提供优质服务的市场专业人士、交易人员和支援人员、程式设计师及IT专家共同组成，是市场上的最佳组合。因此，客户视我们为发展壮大其经济业务的可信赖业务伙伴。我们的客户中包括全球领先的经纪，其中亦有四个世界顶尖级经纪。Leverate为经纪提供外汇及差价合同（Contract For Difference, CFD)的整套产品，并且不断推陈出新，发展如LXRisk尖端风险管理系统、LXFeed超高速传送，以及Sirix独特的交易环境，可及时透过网络、手机和平板电脑进行交易。除了Leverate先进的产品，公司亦致力于利用新系统、平台与应用程序界面（API）等拓展其他业务。Leverate专门为市场参与者提供完整的配套产品，帮助他们在外汇行业运营最成功、最具竞争力的经纪业务。
技术描述（主要产品/服务）：无

营销战略：

Leverate在特拉维夫、塞浦路斯、香港和东京都设有办公地点，力求为外汇经纪圈提供最高的软件和技术。公司前瞻性的全球营销和业务拓展策略旨在与现有的经纪行达成互惠互利的合作关系，拓宽公司的合作网络。
符合所拟标准的参展企业介绍：

Leverate是一家金融技术公司。目前全新的SIRIX产品正处于最后的贝塔测试阶段，SIRIX专为新兴市场经纪行设计，是非常适用于中国的一款产品（前端已发翻译为普通话）。SIRIX基于领先的前沿技术（后台使用.Net，前台使用HTML5）产生，集目前金融行业新兴趋势于一体，如内置社会商业网和应用商店。Leverate目前在香港有一家营业分局，公司希望与内地企业达成伙伴关系，发展在中国内地的市场形象。
7. 企业名称：Effdon Networks ltd
网站：www.effdon.com
企业概况和特点介绍：

Effdon自2009年开始运营。公司开发了多种高速创新的光电技术建模和子系统产品，主要在100gbs频率，适用于都市和临近都市市场。使用Effdon解决方案和技术的对象包括：数据中心连接、手机回程链路、100G企业服务等。
技术描述（主要产品/服务）：

Effdon研发出世界第一台80千米100G光纤调制解调器（无线电收发器）。公司的技术使网络运营商和数据中心运营商大量节省资本支出和运营成本，同时将网络升级到新一代的高速服务。
营销战略：

Effdon希望进入国际和中国市场，达成战略伙伴关系。公司已收到来自世界各个市场参与者的合作意向，将Effdon产品投入市场。
符合所拟标准的参展企业介绍：

Effdon是一家创新公司，开发出了世界首台100G80千米范围内的光纤调制解调器，国际及中国市场都对该产品抱有极大兴趣。目前产品已投入运行，公司希望找到制造商，进入中国市场，找到投资者和战略伙伴。更多信息请关注www.effdon.com

合作公司类型：

市场推广、战略伙伴、制造商、顾客（数据中心，数据中心连接）、投资者、政府资助的联合研发机构

对接企业要求：

1、系统集成商，解决方案提供商（数据中心连接，LTE-A聚合解决方案）
a.为数据中心销售解决方案的公司或运营的数据中心，寻求连接距离在10-200KM范围内数据中心的解决方案
b.销售新型LTE-A基础设备光缆回程解决方案的公司（长达80KM）， 寻求将用到Effdon产品的公司
2、有在中国境外投资经验的投资者
3、有与外资企业合作经验的中方公司
8. 企业名称：创想通信（Imagine Communications）
网站：www.imaginecommunications.com
企业概况和特点介绍：

Imagine Communications是一家领先的视频转换解决方案公司，能帮助内容提供商和系统操作员传送高强度频宽、最高视频质量、性价比和可靠性的直播服务。Imagine的产品适合数字网络电视、广播和新兴个性化电视®应用，如多屏幕TV Anywhere、nPVR和移动视频。Imagine的ICE广播系统代码转换产品打败了来自思科、爱立信、摩托罗拉和Harmonic的竞争产品，过去五年都被一流的有线电视运营商所选择，如康卡斯特、时代华纳有线和Cox，现在公司产品覆盖了北美超过50%的有线用户，为其提供数千个HD和SD频道。公司成立于2005年，销售额超过每年1000万。
技术描述（主要产品/服务）：

上个月（2013年六月），Imagine推出一款新产品“next:1.0”，该产品能在一个服务器上转换好几百个HD和SD频道，与现有产品相比，在密度、性价比和能量功耗方面都提高了一个数量级。Next:1.0在单一服务器上支持网络电视（IPTV）、ABR、NTSC、PAL、组装、HTTP流、加密、源服务器和系统管理等的h.264视频文件格式，并且在系统可靠性、冗余度和监控能力方面采用了最高标准。
营销战略：

公司已经为Next:1.0的国际市场敲定且即将签订一系列销售契约和伙伴关系。我们认为这是在中国开展拓展业务的良好机会。
符合所拟标准的参展企业介绍：

Next：1.0目前已投入于一系列的贝塔测验和合伙人平台处，计划在2013年八月开始装运。产品特有的性价比和功能会很贴合中国市场的需求。罗恩·古特曼（Ron Gutman），公司创始人兼首席技术官计划参与这次的巡展活动。罗恩居住在美国圣地亚哥，精通英文和希伯来语，还能说简单的普通话。
合作公司类型：

1、经销商 2、技术伙伴 3、潜在客户（广播，有线，卫星电视，电话，手机，互联网电视运营商，视频服务提供者）
对接企业要求：

经销商：位于中国主要城市，提供售前，售后，一级服务和支持
技术伙伴：能使用本公司产品的中方公司，例如，视频中介，CDN，视频网络设备，能够在产品中包括代码转换器产品
潜在客户：任何有视频频道的视频服务提供者
9. 企业名称：Inuitive
网站：www.inuitive-tech.com
企业概况和特点介绍：

Inuitive是自然用户界面（NUI）领域的一家无制造半导体集成电路公司。Inuitive解决方案模拟人们互动的自然形式，并将这种方式转移为人们与电脑的互动方式。Inuitive解决方案能使用户通过手、体态、目光等，与语言、面部识别等结合起来，和个人数字装置进行互动（如平板电脑、笔记本电脑、智能手机和其他终端）。Inuitive结合所有NUI特征开发出最全面的个人NUI解决方案。我们的解决方案包括NU3000专用集成电路（ASIC）（优化图像质量和计算机视觉算法过程）和固件。Inuitive还开发了一款参考设计，包括所有必要的光学元件（常备光学技术）、NU3000和电子设备来展示所有支持的功能，如3D映射引擎、姿势跟踪、目光跟踪、语音识别、人脸检测、表情检测等。Inuitive产品的特别之处在于其高性能的NUI处理器，它与基于低成本现成光学部件制成的专利性高精度3D深度引擎一起工作。
技术描述（主要产品/服务）：无

营销战略：

Inuitive正在开发它独特的NU3000NUI专用集成电路（ASIC）。公司研发了一款完整的参考设计，包括了所有硬件部分（IR LEDs,CMOS摄像头模块,PMU,DDR和NU3000ASIC）和3D深度摄像头和NUI功能的支援软件。Inuitive的商业模式为集中销售其NU3000ASIC和授权软件。Inuitive鼓励其客户直接与Inuitive的合伙人协商供货协议。这将保证客户以最低花费使用Inuitive解决方案。Inuitive合伙人与OEM客户之间的直接协议会促使这些合伙人提出解决方案内他们部分的最有效价格。同样，软件合作伙伴（如语音处理应用合作伙伴）与Inuitive签订直接的许可协议。Inuitive的解决方案需要与数字装置建立起机械、电力和功能的联系。因此，笔记本、平板电脑、智能手机和Inuitive的密切合作是方案成功实施的关键。Inuitive的营销策略针对核心数字装置制造商，在下一个平台设计的初期阶段与他们达成合作关系。
符合所拟标准的参展企业介绍：

Inuitive已建立基于FPGA的原型。公司将在明年初完成其ASIC。合作伙伴集成所需的基于ASIC的SDK于2014年第一个季度完成。Inuitive的NU3000拥有对客户NUI应用软件专用的ARM内核。集成多特征NUI的概念是创新的。要想最高效的利用这项新的强大的NUI功能，Inuitive的客户需要开发自身的软件。Inuitive的商业机会需要解决方案的客制化，从而满足OEM的客户。Inuitive在2013年2月巴塞罗那移动世界大会和2013年台北国际电脑展上展现了其基于FPGA的原型，并且受到了来自世界一流客户的热烈欢迎。公司认为将这项创新技术与先进产品结合并在2014 2H呈现的时候到了。
合作公司类型：

1、个人设备原始设备制造商，原始设计制造商(ODM/OEM）（平板电脑，笔记本电脑，智能手机等）
2、家用设施自然用户交互（NUI）制造商
3、中方当地半导体制造商，为中方OEM/ODM制造商提供芯片解决方案
10. 企业名称：RiT Technologies Ltd
网站：www.ritwireless.com
企业概况和特点介绍：

RiT无线是RiTe科技的最新部门，是一家网络基础设施解决方案的领先提供商和智能基础设施管理的先导。得益于20多年的网络经验，RiT无线开发了一项革命性的室内光纤无线网络技术，展现了在开放和密闭空间环境内新等级的性能、安全、易部署、易使用特性。建立在这项专利申请中的新技术，RiT研发了Beamcaster™，一款解决室内无线通信这一新兴市场的方案。Beamcaster™结合了结构布线通讯的所有优势和WiFi的快速灵活。不限行业类型，Beamcaster™为各类企业提供了一项弥补传统结构化布线和WiFi设置的解决方案。
技术描述（主要产品/服务）：

RiT室内无线光纤网络技术Beamcaster™是公司一项新的、专利申请中、高速的室内无线方案。这些先进技术使用激光束提供创新性的光学数据传送方案。该系统包括两大部分：第一，光纤分配装置（ODU），与网络交换机相连；第二，智能出口（SO）提供连接任何装置（如PC、打印机、交换机、服务器等）的标准互联网连接（IEEE802.3）。Beamcaster™提供ODU和SO之间的高速和安全的光纤连接。每一个ODU支持多个SO，而每个SO支持多个用户。
营销战略：

全球高速网络端口市场预计2015年将达到520亿美元，高速结构化布线市场有望在2016年达到100亿美元。网络架构市场和室内网络架构市场（包括开放和密闭空间环境）主要由两项技术支配：第一，结构化布线（铜线电缆基础架线）面临的主要挑战是复杂的部署、缺乏灵活性、高安装成本和最小限度的组合性。第二，有限用户带宽、有限服务（VOIP/视频）、有限安全、最低管理工具、多种潜在的电磁辐射危害的无线网络（WiFi）。随着技术的发达，对于高带宽、高等级安全性、低能耗（绿色技术）、增强网络和带宽控制、高度灵活性、低成本（设施和能源）、快速部署和应用性等方面有越来越高的要求。

符合所拟标准的参展企业介绍：

五项标准：1.公司产品或技术需要在项目制定阶段（贝塔测试阶段）；2.公司产品需基于创新科技；3.产品在技术和市场方面具有可行性；4.公司希望与中国公司开展合作项目；5.RiT属于电子产业。
合作公司类型：

能够为Beamcaster公司进行营销和销售以及寻找新应用途径的战略伙伴
11. 企业名称：Visualead
网站：http://www.visualead.com
企业概况和特点介绍：

Visualead是一家互联网移动新兴公司。利用专利图像处理技术和传统二维码标准，公司创造了独特的交互式“视觉二维码”，能将脱机的用户转换为在线用户。
技术描述（主要产品/服务）：

我们独一无二的平台让所有技能水平的人都能简单地将二维码与图像合并，同时保存二维码所有的运行特征和可扫猫性。公司还有针对视觉二维码大量生产的API服务。Visualead的视觉二维码的技术支撑是一款专利申请中的平台，它基于图像处理、机器学习和数学算法运行。
营销战略：

公司通过网络营销和广告联盟等网络服务接触中小型企业、设计者和广告商。按照免费增值模式运作，也通过Pay-Per-Generation模式出售API服务。
符合所拟标准的参展企业介绍：

公司目前有15万注册用户，展示了公司在全球的吸引力和收入来源。亚洲市场是我们的目标市场，而中国更是有着8千万人使用二维码技术。我们参与了一个启动比赛（北京-全球移动互联网大会，13年5月）并赢得比赛，由此公司发现来自中国市场和大型企业（目前正与人人网进行磋商）的潜力。我们也与当地合作伙伴合作——Gravity亚洲，由其在中国代表我们开展有关活动。
（http://www.techinasia.com/visualead-wins-gmic-beijing-startup-competition/）
合作公司类型：

1与虚拟二维码技术相关的中方公司建立合作  2 技术对接 3 联合投资开拓中国市场
对接企业要求：

目标合作伙伴应用到二维码的产品，目标合作伙伴应在如下领域：移动运营商；数字广告；社交网络；电子商务；数码打印；视频数据流和电视
12. 企业名称：u-see2
网站：www.u-see2.com
企业概况和特点介绍：

U-See2™是一家2008年建立的非上市公司。公司旨在开发和生产一项获专利的双面屏幕实现方案。现已完成在中国的大规模生产设计，开始了针对IT经销商和集成者的全球营销活动。
技术描述（主要产品/服务）：无
营销战略：

U-See2™的战略手段是找到全球拥有商业和服务中心渠道的IT集成者和供应商，并与之合作，共同提供一款完整的硬件和应用软件实现方案。U-See2™长远目标是发展和调整应用软件，与IT设备制造商合作，基于专利提供许可，制造双向交互式屏幕硬件。因此我们希望与中国制造商合作，并且制造商也要有渠道来提供针对相关市场板块的完整实现方案。
符合所拟标准的参展企业介绍：

U-See2™的战略手段是找到全球拥有商业和服务中心渠道的IT集成者和供应商，并与之合作，共同提供一款完整的硬件和应用软件实现方案。U-See2™长远目标是发展和调整应用软件，与IT设备制造商合作，基于专利提供许可，制造双向交互式屏幕硬件。因此我们希望与中国制造商合作，并且制造商也要有渠道来提供针对相关市场板块的完整实现方案。
13. 企业名称：NVU Systems
网站：www.nvusystems.com
企业概况和特点介绍：

NVU系统成立于2012年，正在为高要求的24/7 NOC环境研发最新水平的视讯墙，可以任何格式在视讯墙上灵活显示来自多种资源的所有类型的视觉信息（如文本、图像、视频）。
技术描述（主要产品/服务）：

NVU减少传统HW视频墙控制系统的成本、集成复杂性和质量局限性，使信息视频墙与视频会议结合起来，是一种网络可视化实现方案，面向各类规模的机构。这款高性能的系统采用多样化的图形处理器（GPUs）来支撑高达4K的视频分辨率（超级高清晰），并且嵌入的视频编码和解码能保证以原始分辨率和帧频显示多样的实时视讯窗口。
营销战略：

与全球企业共同发展。在各个国家的工作通过当地音频和视频集成者展开。
符合所拟标准的参展企业介绍：

产品正处于贝塔阶段（上市前的试用阶段），尚有许多不足。需要的研发在多处理器优化领域，是目前的前沿技术。市场需要通过视频墙展示越来越多的视频，而现在的产品还无法支持。未来这种需求只会有增无减。我们需要商业和技术方面的合作伙伴。公司产品属于信息通讯技术的一部分，目前已安装于全球多种类型的NOC里。
14. 企业名称：DSP集团
网站：www.dspg.com
企业概况和特点介绍：

DSP集团是一个为家庭融合通讯提供无线芯片组解决方案的领先的全球供应商。
技术描述（主要产品/服务）：

DSP集团提供一系列成熟可靠的、降低客户的开发风险、成本和周期的全面的系统解决方案和产品组合。我们的创新产品使得消费电子制造商能在以下六个主要领域内进行差异化的创收应用程序的开发：家庭自动化与安全、语音通信、家庭和办公室网络语音电VoIP、无绳电话、联网多媒体画面和网关。
营销战略：拓展现有的客户市场并为进入移动电话市场开辟路径。
符合所拟标准的参展企业介绍：公司有许多可引进的技术解决方案和样本。
15. 企业名称：ZRRO Technologies (2009) Ltd.
网站：www.zrro.com
企业概况和特点介绍：

ZRRO为3D触摸屏和触屏平板研发了下一代的3D触控技术。公司的技术可用于智能手机、平板触屏和笔记本触控板。另外，ZRRO触控板可用于下一代安卓智能电视盒的远程控制装置。
技术描述（主要产品/服务）：

ZRRO为触屏和触控板行业开发了下一代的触控技术。ZRRO的产品是触控的专用集成电路（ASIC）。
营销战略：

ZRRO与领先的移动设备和消费电子产品供应商合作开发使用ZRRO3D多点触控技术的新设备。
符合所拟标准的参展企业介绍：

ZRRO的产品符合甚至超过了所有参与巡展的要求：第一，公司产品和技术可投入大规模生产；第二，公司技术是基于创新科技的；第三，产品和技术在技术和市场方面具有可行性；第四，公司有意向并有能力参与到与中国公司合作项目中；第五，公司属于信息通讯技术或者电子产品领域。
16. 企业名称：Nation E
网站：www.nation-e.com
企业概况和特点介绍：

Nation E 成立于2005年，是一家能源信息和通信技术公司，处于能源需求响应和能源风险管理解决方案的前沿。公司经过了八年的研发，包括多种蓄能和能源支持解决方案的首次展示。Nation E的解决方案包括天使系统TM——世界上首台商业化的快速充电移动电源装置和能源银行TM——一种智能锂离子电池，带有通常的可配置的电池管理系统。Nation E目标是降低动力故障和大停电的风险。Nation E的总部和研发中心在以色列。另外，公司在波兰有研发中心，在德国和美国有分支机构。
技术描述（主要产品/服务）：无
营销战略：

公司战略是与能源部门的大规模系统集成商和解决方案提供商进行合作和结合。我们经营公共事业设备、大型工厂和企业，以及数据处理中心等。
符合所拟标准的参展企业介绍：

Nation E是首家大型、创新的、为全球企业基础设施提供能源安全方案的供应商。
合作公司类型：

对接企业要求：

17. 企业名称：Linguistech Solutions Ltd.
网站：www.ez-speaking.com
企业概况和特点介绍：

Linguistech解决方案公司于2007年在以色列成立。主要研发基础语音识别方面的突破性技术。公司在识别和评估音素（语言的最基础发音单位）方面具有一定技术优势。
技术描述（主要产品/服务）：

Linguistech研发和销售改善发音和美式英语口语的EZ-SPEAK软件。EZ-Speak是一项教用户说正确美式英语的突破性工具。这项独立的软件能让学生练习口语，容纳了所有关键性的发音规则、语音体系和重读。EZ-Speak是唯一一款听学生说并分析个人问题并依此调整课程的软件。它通过调整适用于每个人的需求，因此能达到非常有效成功的教学效果。
营销战略：

公司的营销战略是在拥有大规模市场的独特产品中应用其技术。公司主要瞄准非母语英语课程子市场，为其技术带来巨大的商业机会。我们的目标是在技术解决方案的质量和对合作伙伴、客户和用户的商业价值方面成为市场领军者。语音识别是一个发展变化中的市场，有许多应用，其中一些还未开发。Linguistech的计划是持续不断地探索科技前沿、研发突破性的解决方案，加速市场的演变。
符合所拟标准的参展企业介绍：

产品背后的技术已经发展成熟，产品也已经可以投入市场，并出售到全球的客户手中。技术革新。我们希望将市场拓展到中国，期待与中国公司开展合作项目。
合作公司类型：

1、中方经销商，代理商 2、提供电子英语学习解决方案的教育机构
对接企业要求：

1、旅游业：连锁酒店，租车公司
2、教育领域：商业学校，英语培训机构，公司培训
3、销售商：软件销售商，英语培训解决方案销售商
18. 企业名称：BitMint
网站：www.BitMint-utility.com
企业概况和特点介绍：

BitMint是一家ICT公司，其创新IP是经历五年时间的大量研发后形成的。公司持续对其进行开发（已获得两项美国专利、一些待定专利合作条约和一些传递途径专利）。我们将始终保持对可能竞争者的优势地位。在当前项目下，我们基于目前的创新科技研发建立一些软件和硬件，并使其符合第一目标市场——中国市场的需求。我们力求成为提出这些解决方案的第一人，但我们的长远目标是成为“BitMint inside™”（就如“Intel inside®”一样）。这样的品牌化有助于将我们的技术和服务拓展到其他产品和市场。管理团队有着非常高的技术知识和广泛的营销和领导经验，还有丰富的创业经历，包括在中国市场。BitMint曾获由2Bn Euro全球集团主持的国际创新竞赛一等奖。
技术描述（主要产品/服务）：

BitMint的实用程序支付创新技术利用了M2M技术和货币数字化，从而彻底地改变了顾客管理和支付他们所使用的能源（水、电、器）的方式，同时遏制环境污染。它将提供更高效、更低传播和更少环境危害的能源使用和管理方式。公司产品：现金付款仪表（CPM）™。原理：实时动机基础的电力需求反应提供了最高效的能源节省（降低最大负载）和实时偿付/每单位自我生产。影响：降低家庭和商业用电费用，从一开始就节省费用和控制未来花销。该产品节能、缩减最大负载量、鼓励使用清洁和可再生能源，同时增强现金流动，赢得了“绿色”技术名誉。边际效应：建立了一个绿色电力-数字化货币的用户生态系统，将在全球风靡、促进人类节能和加大使用清洁能源的意识。
营销战略：无
符合所拟标准的参展企业介绍：

中国的智能仪表必须解决公共设施的一些特定难题，并且将付出很高代价而不能保证更完善的特点，如电能质量检测和双向住宅区连接。我们的技术能应对这些挑战（价格和双向等等）。我们目前处于可在中国进行特定试验项目的发展阶段（需要一年开发和6-12个月的用户测试）。在这项双边项目中待开发的产品是基于已获专利的创新技术而来的，这些技术还获得了德国方面的认可，他们对技术进行了5个半月的严格评估，而产品成功通过了该调查。这些产品所依靠的电子装置一部分将在当前项目下开发，大部分的电子装置或者编程工作我们希望能在以色列进行（基于我们的IP）。我们很期待与中国伙伴共同攻克这方面的难题。我们的CEO是一位经验丰富的企业家，已成功与他人在中国创建了一家拥有220位员工的工程公司，自1999年开始年度收入持续上涨。
合作公司类型：

1）电表硬件制造商，可能使用我公司研发软件；公用事业领域
2）移动支付领域：银行电子业务；移动支付服务提供商；电信公司
对接企业要求：

1）财力 2）中国市场营销渠道 3）良好声誉 4）国际销售渠道（可选项）
19. 企业名称：Tonara
网站：www.tonara.com
企业概况和特点介绍：

Tonara是两位技术专家雅伊尔·拉比和尤金·比吉尔佛在2008年新成立的公司，由CEO盖·鲍曼（前Pelephone高级副总裁）率领。Tonara的产品基于我们独特的音乐识别技术，该技术正在专利申请中。公司目前从以下机构筹得475万美元资金（种子资金和系列A）：卡梅尔、Index Seed Ventures、Lool ventures、SPA、angles - Eilon Tirosh和Rami Lipman。我们的团队由12名优秀的全职员工组成。
技术描述（主要产品/服务）：无
营销战略：

音乐教育在全球都有着大规模市场，特别是中国。Tonara首先研发了世界唯一可行的音位得分跟踪技术，据此开发了一款iPad应用，帮助音乐家翻页，解放了他们的双手。我们很快意识到这种方式能够对世界上数以百万计的乐器学习者和演奏者带来巨大的影响。这些人们投入了大量的时间和金钱去磨练他们的技巧。我们现在能创造一系列工具，如实时反馈，使老师、学生和业余爱好者在练习和演奏乐器时更享受、更有效。公司力图通过我们的技术和能力，不仅建立起盈利的商业模式，也将Tonara打造为音乐练习和表演圈子的一个专业团体。
符合所拟标准的参展企业介绍：

Tonara在中国的市场很大，超过5000万中国钢琴学生和150万小提琴学生，每年音乐教育的市场规模预计在1000亿美元左右。我们的独特技术给了我们很好的优势去帮助该市场的进行改革和数字化。
合作公司类型：

寻求以下领域合作伙伴：教育、平板设备、音乐
20. 企业名称：RotaryView
网站：RotaryView.com
企业概况和特点介绍：

RotaryView使SMB电子商店能简单、便宜地将其商品360度地陈列在平台上。
技术描述（主要产品/服务）：

我们的技术包括使用移动应用或者专业数码单反相机呈现产品360°视角的方法，并且快速将其传送到网站上。
营销战略：

RotaryView的定位是成为在线产品展示标准。（详细的计划可根据请求提供）
符合所拟标准的参展企业介绍：

我们相信会为快速发展的中国电子商务市场带来巨大利益。
21. 企业名称：Sensegon Technologies
网站：www.sensegon.com
企业概况和特点介绍：

Sensegon是一家由专业软件研发人员和社会学、心理学研究人员组成的先驱技术公司。公司研发了名为SenSplit的一款人工智能广告平台，使品牌获得更有效的广告、在社交网络活动中得到更高的投资回报率。
技术描述（主要产品/服务）：

Sensegon的平台对在线个人社会行为模式进行深入分析，然后精确找到、预测和影响用户未来在每一种社会环境中的行为。
营销战略：

Sensplit平台为脸谱网媒介采购者、广告机构和自身具有媒介购买能力的品牌而设计。使用该平台，这些广告商能够购买在脸谱网上的按个人分类的广告。对于市场锁定和管理，Sensegon从媒体预算中收取费用。目前Sensplit在许多品牌和机构的贝塔试验阶段。（如Bezeq、雷谢特、麦肯数码和阳狮集团等）
符合所拟标准的参展企业介绍：

1.目前产品处于贝塔测验阶段；2.公司技术因其在规则算法的行为分析领域具有创新性而获批进入技术孵化器项目，并且有两项专利处于美国专利的列表过程中；3.Sensplit是软件运营服务，目前已有客户使用；4.中国新兴的广告市场为Sensegon这样提供广告科技解决方案的公司带来了巨大的机会。
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